
2019 年底签约，2020 年 6 月投产，2022 年公

司销售收入和利润均同比增长 200%……打开东

佑电子年轻的“成长日记” ，一组组数据，展示着

公司在贵阳的发展历程。

“今天回过头看，东佑电子从深圳落户清镇，

是偶然，也是必然。 ” 谈到公司的发展历程，东佑

电子创始人、总经理周一鸣感慨地说，优良的营商

环境，成就了公司与贵阳的合作缘分。

2019 年 8 月的一天， 周一鸣在朋友的推荐

下，从深圳来到清镇投资考察。 那时，他已在深圳

经营了十几年的个人电脑海外品牌代加工和外贸

生意，有着成熟的经验。贵州贵阳近年来在大数据

和数字经济方面的迅猛发展，让周一鸣印象深刻，

也让他有了到西南地区投资建厂， 发展自主电脑

品牌的想法。

不过，当天到达清镇市站街镇后，看到周边的环

境和基础设施不是很理想，周一鸣心里有点失落。

“周总，来都来了，饭还是要吃的，晚上来我

家吃顿便饭聊聊？ ” 得知这个情况，时任清镇经开

区管委会的相关负责人给他打了个电话。 这句真

挚的话语，让周一鸣留了下来，也是这次开诚布公

的交流， 成就了此后周一鸣和清镇市招商团队多

次磋商的机会。

“我们谈芯片、谈出口退税，以及很多关于电子

信息制造业发展趋势和面临的问题，对方给出的建

议都很有针对性和可操作性。” 周一鸣说，在后来与

清镇市招商团队的洽谈过程中，对方表现出来的专

业性让他刮目相看，感觉找到了共同语言。

“在清镇租用工厂场地的费用，不到深圳的

三分之一，且政府免除前三年租金；用工成本、水

费、 电费等都比深圳便宜很多……”

经过精心比对， 优良的营商环境和成

本优势， 让周一鸣放弃了原本在四川

宜宾建厂的打算，果断来到

清镇扎根发展。

周一鸣介绍， 自从与清

镇经开区签约那天起， 公司

的大小事情都有相关部门的

人帮忙过问代办， 小到用水

用电，大到用工难题，项目涉

及的每一项工作何时完成，由谁负责，都会明确到

落实时间和责任人。

正是政府提供的保姆式“贵人服务” ，让东佑

电子加快了成长的步伐。

2020 年 6 月，东佑电子正式投产，以笔记本电

脑、商务一体机、智慧黑板等人机交互智能终端研

发和生产为主营业务，创建了贵州省第一个电脑品

牌“DOOYOO” ，开启了国产电脑自主品牌的创建

之路，公司产品除了在国内销售，还出口到波兰、阿

根廷等国家。2022年 11月，公司在贵阳市乌当区建

设销售及研发中心，开启“前店后厂” 模式，为今后

的研发销售和品牌运营注入了更多活力。

当前的品牌电脑市场， 市场份额几乎已被

各大知名电脑品牌瓜分，市场格局相对固化。 作

为初创企业，东佑电子不断开拓创新，围绕产教

融合这个核心点， 注重为客户定制应用场景的

销售模式。

“我们的产品都是根据用户的定制需求进

行创新调整，除了常规的办公电脑，卖得最好的

产品是智慧黑板， 它采用电容触控或红外触控

技术，以及先进音频传输及控制技术，将传统黑

板与多媒体设备结合在一起， 实现板书和媒体

应用随心切换。 ” 周一鸣说，智慧黑板可以用作

普通的粉笔板书展示， 还赋能了课堂互动教学

需求， 将传统教学黑板和智能化交互体验无缝

对接。 此外，同类产品里教学资源的下载，是以

只读的格式，智慧黑板则经过后台进行拓展，支

持修改和编辑， 就这一个小小的改动对老师非

常有用。

与贵阳市商贸学校联合成立校园车间、 与贵

州装备学院联合筹建微电子专业、 与贵州水利水

电学院联合打造电商团队……除了开展技术及应

用创新，东佑电子深化产教融合，与贵州各大职业

院校开展合作，将院校专业与企业形成优势互补，

在增强学生应用知识和解决实际问题能力的同

时，持续提升企业竞争力。

去年 12 月，贵州工商职业学院与东佑电子签

订产教融合“智能终端研发及生产（实训基地）”

项目战略协议。根据协议内容，贵州工商职业学院

提供 1.5 万平方米的场地， 交由东佑电子用作

“智能终端研发及生产实训基地” 。该学院开设的

计算机应用技术、云计算技术应用、电子商务等专

业，恰是东佑电子研发、生产和销售所需。 项目正式

运行后，企业将把生产线搬进学校实训基地，学生

将在学校学习和基地实训结合起来，通过“三天在

学校，两天在工厂” 或者“上午在教室，下午在车

间” 工学交替的方式，用实际行动践行职业教育的

科学理念。

同时，助力 PC 产业链国产化，也是东佑电子

发展的一大目标。 据周一鸣介绍，最近，东佑电子

开始跟紫光集团合作， 加强在 PC 领域的科技研

发，推动服务器国产化生产线在贵州落地。东佑电

子还与贵州大学展开合作， 联合研发使用秸秆等

材料制作生物键盘，让电子产品更加绿色环保。

一系列的科技创新，让东佑电子收获满满。截

至目前，东佑电子已拥有 2 项发明专利及 30 多项

实用新型专利和软件著作权。 凭借创新的“硬实

力” ，2022 年东佑电子产品畅销，销售收入和利润

均同比增长 200%。

作为一家品牌电脑生产制造企业， 东佑电子

生产制造的很多原材料， 需要从粤港澳大湾区进

货。 虽然贵阳高铁、高速公路四通八达，但是清镇

毕竟和大湾区还是有一定距离， 基于物流和时间

成本的考虑，东佑电子在未来发展的选择上，又有

了新想法。

“公司是一家电子信息制造下游企业，但是对

上游企业具有一定影响力。 我在深圳电子行业发展

多年，对上下游企业都很熟悉。 为了公司更好发展

和地区产业链更完善的目的， 我主动牵线搭桥、以

商招商， 在深圳协助洽谈了 10 多家电子信息企

业。 ” 周一鸣说，在他的协调对接下，2020 年开始，

深圳一些相关企业陆续来到清镇，建立了贵州中芯

微电子、贵州南凡半导体、贵州世达科技、贵州华合

光电等 6家公司，涵盖芯片封装、SMT 贴片、光学盖

板、软服运维、声学、包装等领域，基本上保障了东

佑电子在贵州能有 50%左右的物料实现本土供应。

随着东佑电子的发展，其“以商招商” 引来的

6 家公司也在齐头并进，截至目前已有 3 家成为规

模以上工业企业。 至此，一条初具规模的电子信息

制造产业链，已在清镇市悄然形成。

贵州中芯微电子科技有限公司， 就是落户清

镇后发展良好的代表性企业。 该公司投资 10 亿元

左右，主要生产消费类电子、工业控制等相关领域

的芯片测试封装， 将近 30%的产能是专门为东佑

电子服务的，目前第一期项目已经完成 3.72 亿元

投资，预计今年底完成二期投资。

“我们未来是想把 LED屏、液晶屏的生产，主板

贴片以及摄像头生产企业都带过来。 希望以东佑电

子为龙头，通过我们智能终端的发展，形成‘引来一

个、带来一串、聚成一片’ 的效应，把整个产业链带

动过来，形成产业集群。 ” 周一鸣说，新国发 2 号文

件中，赋予贵州的战略定位之一是“数字经济发展

创新区” ；同时，贵阳坚持实施“数字活市” 战略，这

些都让企业发展的信心倍增。 希望借助贵州贵阳在

大数据产业和数字经济发展方面的优势，在数据储

存、 云端治理等方面提升公司产品核心竞争力，提

升企业在研发、 生产和管理等方面的运营效率，争

取早日将 “DOOYOO” 做成贵州省知名品牌，为

“强省会”贡献科技力量。

科技赋能发展，创新决胜未来。 当下，创新发展与数字经济的融合正在加快，催

生出一批新产业新业态新模式。 在数字经济领域，贵阳贵安充分发挥“中国数谷” 的

大数据先发优势，坚持实施“数字活市” 战略，不断积蓄发展动能，推动数字经济发

展不断迈上新台阶。

作为贵州首家也是唯一一家本土电脑品牌企业，贵州省东佑电子有限公司（以

下简称“东佑电子” ）抢抓数字经济机遇，持续进行技术研发创新，着力打造本土自

主电脑品牌。 落户贵阳清镇短短两年多，公司不仅实现了高速增长，还为当地引来一

条智能终端相关产业链，为贵阳贵安的数字经济发展贡献了力量。

2020 年 7 月底， 一批价

值 400 万元的笔记本电脑从

清镇经开区装车出发， 经深

圳、香港运抵秘鲁。 这批电脑

专为秘鲁学生上网课而制造，

每台折合人民币 900 余元，电

脑的生产商是位于清镇市的

东佑电子。

当年受疫情影响， 位于

南美洲的秘鲁全面停课，全

部实行网上教学。为此，秘鲁

计划投资 1.8 亿美元， 购买

94 万台平板电脑，分给偏远

贫困地区的学生和老师。 得

知此消息， 当地经销商及时

联系中国的生产商———东佑

电子， 希望能提供一批低价

格的学习型笔记本电脑。

接到订单后， 东佑电子

根 据 客 户 需 求 ， 生 产 出 样

机———一台 11.6 寸、外观像

学习机、硬盘 160GB 的笔记

本电脑，主要用于学生学习、

查资料。

产品售价虽然不高，但东

佑电子没有怠慢。东佑电子相

关负责人说，一个看似简单的

笔记本电脑， 需要经过 45 道

工序才能完成。最核心的是装

主板、贴屏、打螺丝等，每一

步都必须小心翼翼。一台笔记

本电脑成型后， 经过跌落、防

尘、 开合次数等测试环节，才

能包装出口。

“出口产品都需要经过

专业机构认证，才有出口资

格。 ” 该负责人表示 ，每个

国家机构的认证标志不同，

但 不 同 的 认 证 标 志 代 表 了

产品认证安全，被视为制造

商 打 开 并 进 入 不 同 国 际 市

场的“护照 ” 。 通过认证，也

增 加 了 消 费 者 对 产 品 的 信

任程度 。

经过有力有序的组织生

产， 从原材料采购到加工制

造， 仅仅 42 天， 第一批笔记

本电脑就运抵秘鲁，送到学生

手上，解决了广大学子上网课

难题。这也是东佑电子开辟海

外市场的一个缩影。公司当年

6 月投产以来，不到半年就累

计出口 2000 多万元， 其中，

电脑占三分之二，主要出口非

洲和南美洲。

东佑电子产品

远销海外
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东佑电子：打造产业链 助力“强省会”
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▲东佑电子电脑组装生产线。

东佑电子创始人、总经理周一鸣。

▲

东佑电子生产的各类产品。
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